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Filière Champagne
Champagnisation
Marketing des vins et spiritueux (VS) 

Informatique et bureautique adaptées aux
attentes du secteur
Prospection et plan d’action commercial (PAC)
Adaptation de la négociation aux spécificités
des marchés. Approche interculturelle.
Vocabulaire spécifique aux VS 
Préparation du WSET level 2 ou 3 
Tasting, masterclass, visite de cave 

Diagnostic export et priorisation des marchés
Choix du mode de présence
Adaptation du plan de marchéage 

Harmonisation des connaissances
(38h, 4 ECTS) 

Techniques de commerce international
des VS (52h, 5 ECTS) 

Marchés et marketing export (37h, 5 ECTS)

Projet tuteuré en entreprise (150h, 7 ECTS) 

Prospection et Gestion de la Relation Client
à l’international (55h, 5 ECTS) 

Logistique d’accompagnement de la vente et
supply chain
Assurance, moyens et technique de paiement
Spécificités des vins et spiritueux 

De septembre à mars, en binôme
Une semaine/2, le mardi et mercredi

Acteurs du marché et défis à venir des
filières

Marché national et international des VS
(17h, 2 ECTS)



Droit du travail, management
Création d’entreprise, business plan
Techniques de recherche d’emploi 

Terroirs, techniques de conduite du
vignoble, process de vinification et de
distillation (France et à l’étranger).
Influence sur le produit fini
Dégustation, accords mets vins,
participation à un concours de dégustation

Préparation du TOEIC
Gestion de la relation commerciale via
des mises en pratique (phoning,
entretien de vente, mails ..)

Une immersion 100% professionnelle via : 
Le projet tuteuré (150 heures) 
La mission professionnelle (4 à 5 mois) 
Les intervenants pro (plus de 20) et visites
d’entreprises 
La gestion de projets (organisation d’une
vente aux enchères et d’un voyage d’étude)

Gestion de projets (26h, 3 ECTS)

Techniques d’élaboration et de
dégustation (36h, 4 ECTS)

Anglais commercial (33h, 3 ECTS)

LVII, allemand ou espagnol (23h, 2 ECTS)

Construction du projet professionnel
(54h, 3 ECTS)

Approche technico-commerciale

Organisation d’une vente aux enchères,
d’un voyage d’étude et d’actions de
communication

D’avril à août
En France (apprentissage) ou à l’étranger 

Mission (600h, 13 ECTS)
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Postes en France et à

l’étranger 

Ambassadeur de marque

Assistant administratif et

commercial export

Assistant marketing

Brand manager

Commercial export

Chef de zone

Chef de projet

développement export

Gestionnaire de marchés

ADV/Logistique

Responsable sourcing vins

et spiritueux

Responsable commercial

France - Export

VIE export secteur vins et

spiritueux 



61 Avenue de Mazagran
51190 AVIZE

Campus Moulin de la
Housse -  Chemin des
Rouliers -  51100 REIMS 

EPL Avize Viti  Campus 

Université de Reims
Champagne Ardenne / UFR
Sciences Exactes &
Naturelles - Département
Biologie Biochimie

Partenaires

Plus de 20 intervenants
professionnels du commerce
international des vins et
spiritueux :

Comités interprofessionnels,
acteurs de la logistique ou des
techniques de commerce
international, consultants,
responsables export, brand
ambassador, brand manager en
poste en France mais aussi à
l’étranger.

Découvrez notre formation
sur les réseaux sociaux 

https://www.facebook.com/LicenceProCIVS/
https://www.facebook.com/LicenceProCIVS/
https://www.facebook.com/LicenceProCIVS/


FORMATION PROPOSEE EN APPRENTISSAGE, 
EN INITIAL ET EN FORMATION CONTINUE

Formation ouverte aux demandeurs
d’emplois, étudiants en apprentissage
ou en initial.
Etre titulaire au minimum d’un Bac +2
Capacité de travail en individuel et
collectif.
Projet professionnel en lien avec les vins
et spiritueux. 

beatrice.romier-crouzet@univ-reims.fr
francine.viard@avizeviticampus.fr

De septembre à mars : 400 heures en
centre de formation + 150 heures de projet
tuteuré en entreprise. 
D’avril à août : une mission professionnelle
de 4 à 5 mois en entreprise (soit au sein de
l’entreprise d’apprentissage, soit chez un
importateur, Winery/bodega, site de e-
commerce vins et spiritueux, à l’étranger).

Contacts

Conditions d’accès

 Déroulé de la formation 

Inscription sur E- Candidat

mailto:beatrice.romier-crouzet@univ-reims.fr
mailto:beatrice.romier-crouzet@univ-reims.fr

